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Protosell tipsar

- § Tips for att lyckas med saljet i Danmark

Var férberedd Ha kul Vaga ta beslut
Danska kunder dr ofta snabba, Ironi och humor dr vanligt och Konsensus &r inte lika viktigt i
effektiva och rakt pd sak, till uppskattat i Danmark, dven i Danmark som i Sverige. | Danmark
skillnad fran svenska som garna affarssammanhang, vilket inte racker det med 51 % majoritet for
borjar affarssamtal med skall tolkas som att man inte att fatta beslut, medan svenskar
kallprat och strdvar efter kon- tar samarbetet pa allvar eller ofta strdvar efter att alla skall tycka
sensus. forsoker luras. som vi innan vi tar beslut.
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Snabbhet Hall kontakten

Danskar ar kdnda for att vara snabba Du ansvarar for att hdlla regelbunden
till beslut (och det gillar ju alla sdljare). kontakt — om ni avtalat att ateruppta
Strdva darfor att fatta snabba beslut. kontakten langre fram ska du inte
Och forbered dig pa att forhandla in i forvdnta att dansken kontaktar dig
det sista. forst.
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